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ABSTRAKSI

Melihat perkembangan dalam suatu perusahaan, kebijakan manajemen
sangatlah diperlukan oleh perusahaan untuk memperoleh laba yang maksimal.
Untuk itulah informasi memegang peranan yang penting sebab informasi tidak
dapat dipisahkan dari kehidupan suatu organisasi perusahaan. Salah satu kegiatan
pencapaian tujuan itu adalah penjualan. Informasi yang akurat, tepat waktu,
relevan merupakan faktor penting dari terlaksananya tugas dari semua lapisan
manajemen di dalam perusahaan. Diharapkankan dengan adanya sistem informasi
penjualan yang akurat dan releven, suatu perusahaan dapat mencapai tujuan serta
tujuan dapat ditingkatkan. Maka dalam penelitian ini Penulis mengambil masalah
mengenai sistem informasi akuntansi penjualan untuk mengambil keputusan yang
ada pada perusahaan Mustika Bahana Jaya Lumajang tentang bagaimana
penerapannya pada perusahaan tersebut.

Untuk penelitian ini, Penulis menekankan pada analisa pengendalian
system akuntasi penjualan yang meliputi elemen-elemennya serta formulir yang
digunakan. Sedangkan untuk pengumpulan datanya Penulis menggunakan teknik
interview, observasi, dokumentasi, dan untuk teknik analisa datanya digunakan
teknik data kuantitatif yaitu analisa terhadap struktur organisasi dan prosedur
penjualan serta analisa catatan penjualan.

Dari penelitian ini, Penulis memperoleh hasil bahwa sebenarnya
perusahaan Mustika Bahana Jaya Lumajang sudah menerapkan sistem informasi
penjualan yang baik tapi masih memerlukan perbaikan seperti pada stuktur
organisasi yang harus memisahkan fungsi pembelian dengan penjualan, formulir
yang digunakan sudah tepat tapi rancangannya masih perlu perbaikan serta arus
prosedur penjualan juga masih perlu perbaikan.



